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PRESENTACIÓN DE ‘NUEVO’ SERVICIO



RELEVANCIA DE LA DURABILIDAD DE PRODUCTO 
PARA LA ESTRATEGIA DE LA EMPRESA

<2020
• 10-20 Retrofits

puntuales

2020/2021
• Estudio y 

estandarización

>2022
• >3.000 

máquinas 
potenciales

• Salto 
internacional

• Nueva capa de 
servicios
• Monitorización 

y predictivo

Campañas de 
comunicación y mailing



RELEVANCIA DEL SERVICIO Y ACCIONES DE 
COMUNICACIÓN Y MARKETING

Campañas de 
comunicación y mailing

Servicio de retrofit de máquinas tridimensionales - YouTube

> Youtube: 360 visualizaciones
> Mailing: 10 leads desde el 1/04 = aprox. 250.000€
> Linkedin: 401 visualizaciones, 4,9% tasa de interacción

>Septiembre: jornada de puertas abiertas en Elgoibar



RESULTADOS OBTENIDOS 
(Y BENEFICIOS EMPRESARIALES)

Ejemplo PSA – Madrid:

Máquina original: ZEISS
Importe de adquisición aprox.: 600k€ + Obra

Solictud de retrofit. < 150k€.
- Ordenadores, software y control
- Reutilizar estructura, motores, cabezales y 

sondas
- M.O.D.

Medioambiental:
- Una máquina estándar pesa unas 2t
- Los 10 leads generados en menos de 2 meses 

equivalen aproximadamente en 20tn menos de 
material que hay que fabricar, mucho del cual de difícil 
recuperación



“RECOMENDACIONES” A OTRAS EMPRESAS

Necesidad 
comercial y 
estrategia

•Ventas
•Margen
•Cuota de mercado

Necesidad 
de mercado 

y cliente

• Parque obsoleto
• Inversiones limitadas
• Digitalización: CAD

Fortalezas de 
Sariki

•Cercanía
•Seguridad
•Confianza
•Know-How

Servicio
•Retrofit
•Monitorización 
y predicción



www.ihobe.eus
www.ingurumena.eus
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